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Generalmente la mayoría de toma de decisiones está influencia-
da en gran parte por las personas que nos rodean, pero toma 
mayor importancia cuando los consejos provienen de perso-

nas con un alto significado para nosotros, como nuestra pareja, nues-
tros padres o mejores amigos y a veces recurrimos a ellos para pedir 
consejos de salud o finanzas. Uno de los primeros consejos financieros 
los recibimos de nuestros padres, desde pequeños les hemos escuchado 
decir que el camino seguro para conseguir dinero es hacernos profesio-
nales, buscar un buen empleo y conseguir ascensos; este es tal vez el 
consejo más común y tan bien intencionado como altamente equivoca-
do, obtener un título profesional es sin duda un gran logro personal pero 
ni es un camino seguro ni es el camino hacia la riqueza; muchos de los 
hombres más adinerados del mundo como, Bill Gates o Mark Zucker-
berg ni siquiera terminaron la universidad (fundadores de la Microsoft 
y Facebook respectivamente).
	 Entonces, ¿qué es lo que está fallando? Simple, cuando le pe-
dimos a algún amigo que nos recomiende algo para el dolor de cabeza 
y luego de seguir su recomendación nos damos cuenta que con el pasar 
del tiempo continuamos con la dolencia, lo que falló, es que sencilla-
mente, nuestro amigo no es médico y como no es médico no sabe cómo 
atacar la raíz de nuestra dolencia, el médico sí lo entiende y sabe dónde 
debe empezar, para eso estudió y para eso se entrenó. 
	 En mi caso, he tenido profesores que me han dado cátedra so-
bre emprendimiento empresarial cuando ellos ni siquiera han dirigido 
su propia empresa, de hecho ni siquiera han salido de un aula de clase 
pese a sus buenas intenciones; he tenido profesores de tecnología que 
ni siquiera me han mostrado una aplicación final, lo que quiero decir 
es que una cosa es conocer el camino y otra muy distinta es recorrerlo, 
ahí radica una de las principales causas que nos llevan a conseguir ma-
los resultados en materia financiera más cuando buscamos consejos de 
personas que creen conocer el camino pero nunca lo han recorrido. Esto 
sucede, por que hablar es sumamente sencillo, lo difícil es hacer y más 
aún ser rentables. 
	 Las crisis financieras que tan famosas se han hecho por estos 
años, no obedecen ni al clima, ni a los cultivos, ni a la economía en sí, 
obedece a la ignorancia de las personas en el manejo del dinero y el 
primer problema radica en pedir consejo a los menos calificados, una 
crisis lo que representa es transferencia de riqueza, es decir, que cambia 
de dueño más no que desaparezca en sí.
	 Warren Buffet, el inversionista más adinerado del mundo 
con una fortuna estimada de 44 billones de dólares dijo una vez: “Wall 
Street está lleno de personas que llegan en Rolls Royce para pedir el 
consejo de personas que llegan en tren subterráneo”; en todo lado es 
muy usual encontrar “asesores financieros” que ni siquiera se han he-
cho ricos siguiendo sus propios consejos. Por eso, cuando pidas un 
consejo en cualquier área de la vida, mira muy bien a quien se lo pides, 
evalúa sus conocimientos y evalúa sus resultados.
	 Un asesor, consejero, un consultor empresarial debe contar 
como mínimo con el 50% de teoría y 50% de práctica, ¿cómo se puede 
aconsejar manejar máquinas de última tecnología para reducir proce-
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sos, si aun no sabemos de tecnología?
	 Si ves a un medico que no opera y que enseña solo teoría es 
solo un medico de escritorio, si ves un ingeniero que no ha realizado 
actividad de campo, como sabrá si realmente, que el suelo es bueno 
para edificar, si ves un profesor de tecnología que no ha realizado nada 
de tecnología como puede hacer entender lo que realmente es la tecno-
logía. 
	 Para enseñar se debe haber aplicado por lo menos unas cuan-
tas opciones del conocimiento en la tarea diaria, aplicado la teoría en 
los casos prácticos. Así el empirismo en el saber de la experiencia no 
lleva a nada, así como el empirismo en la teoría sin práctica, por eso 
desde la Antigüedad clásica el conocimiento teórico y práctico, como 
saber universal y necesario. 
	 La máxima expresión como conocimiento de la verdad, 
como ciencia, constituye el ideal del sabio.
	 Finalmente, la persona más indicada para aconsejar es aque-
lla que predica con el ejemplo y obtiene buenas rentabilidades, si bus-
cas consejo en negocios apóyate en alguien que lo tiene y que además 
lo haga rentable, si buscas consejo sobre inversiones busca a alguien 
que sea un inversionista y que además obtiene buenos beneficios de 
sus inversiones, tanto las buenas como las malas decisiones se refleja-
rán en tu bolsillo. Recuerda, que si no estás obteniendo el dinero que 
esperabas, no te extrañes, tal vez estás pidiendo consejo a la persona 
equivocada. Así que: busca un buen consejero o aprende a invertir por 
ti mismo.


